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SHEP HYKEN

HABITOS MAGNETICOS

7 hébitos para crear una experiencia de servicio excepcional

;Quieres sorprender a tus clientes, impresionar a las personas
con las que trabajas y eclipsar a tu competencia? Pasar de obtener
resultados promedio a ser admirable y sorprendente no es un objetivo
fuera de tu alcance. De hecho, generar admiracién es una prictica
que cualquiera puede dominar y Shep Hyken conoce estrategias y
herramientas éptimas para llegar a ser un emprendedor destacado en
las multiples dreas de la vida.

En Hibitos Magnéticos, Shep te comparte los secretos de su lema:
“Sé siempre admirable!”. Te muestra cémo td también tienes el
potencial de ser excepcional en los negocios y en la vida. Basindose
en rutinas de personas increibles, Shep te propone sencillas précticas
que mejoraran tu juego.

Shep Hyken es un experto en servicio y experiencia
del cliente (CX). Es orador principal galardonado y
autor debestsellers del New York Times y el Wall Street
Journal. Shep trabaja con empresas y organizaciones

que desean crear increibles experiencias de servicio al
cliente para sus prospectos y empleados.

7 hdbitos para crear
una experiencia
deservicio
excepeiong]

EAN: 9781607387060
| RUSTICA |
216 PP
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JEB BLOUNT

PROSPECTA Y VENDE

La guia maestra para abrir conversaciones de ventas y crear
un ritmo permanente de prospectos a través de las redes sociales,
el correo electrénico, los mensajes de texto y las llamadas en frio

/7 7 . 7’ .
Prospecta y vende es la guia mds importante, prictica y reveladora st 2O
AUTOR DE 5

para aprender el por qué y el cdmo detrds de la actividad mds

importante para el incremento de las ventas y los negocios en toda

organizacién: la prospeccién. PFF" )
La causa primordial del fracaso en el campo de las ventas es tener un

canal de prospectos vacio. Al ignorar la importancia de la prospeccién,

muchos vendedores y organizaciones competentes mantienen un T —
prospectos a través de

e electrinico,

nivel de desempefo muy inferior al esperado. Con un enfoque

fisajes de texto y las lamadas en Fria
innovador, Jeb Blount, autor bestseller de 7 libros en el 4rea de las
ventas, describe paso a paso un estilo de prospeccién que funciona

para personas reales, en un mundo real, con perspectivas reales.

Jeb Blount, autor bestseller, consultor empresarial
y conferencista internacional, se encuentra entre
los lideres de opinién mds respetados del mundo de

las ventas. Experto en liderazgo y el manejo de la EAN: 9781607387039

| RUSTICA |
280 PP

experiencia del cliente. Jeb tiene 25 afos de experiencia
ayudando a companias Fortune 500 a cultivar una cultura de ventas
de alto rendimiento. Ha sido nombrado por 70p Sales Magazine como
uno de los 50 lideres de influencia en las ventas y el marketing; por
Forbes, como uno de los 30 influencers mds importantes en Ventas
Sociales y Hufftington Post lo ubicé en el Top 20 de los autores que
debes leer si eres un emprendedor.
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JEFF BROWN Y JESSE WISNEWSKI

EL HABITO DE LOS LIDERES

Descubra cémo la lectura puede ayudarlo a expandir su mente
desbloquear su creatividad y tomar mejores decisiones

Es el hédbito comin compartido por muchas personas exitosas a lo
largo de la historia. Es el responsable de desbloquear una creatividad
e influencia ilimitadas. Se sabe que reduce el estrés, mejora las
habilidades para tomar decisiones y lo convierte en un mejor lider.
sQué es? La lectura. En E/ hdbito de los lideres encontrard:

* Las cinco razones cientificamente comprobadas que demuestran

que leer lo ayudard a desarrollar su carrera.

* El secreto para interiorizar un libro en su torrente sanguineo

intelectual.

* Técnicas con las que podrd duplicar (jo triplicar!) su velocidad

de lectura.

* Consejos pricticos de grandes lideres empresariales y autores

bestseller para crear un habito de lectura para toda la vida.

* Y mucho mis.

Jeff Brown es un productor, personalidad de radio
galardonada y expresentador de un programa matutino
a nivel nacional en los Estados Unidos. Después
de mds de 25 afios en las industrias de la radio y la

musica, Jeff dejé de tener jefes y lanzé su pddcast Read
to Lead, cuatro veces nominado al Mejor Pddcast de Negocios. Jeff
ha entrevistado a cientos de lideres de su industria en el pddcast,
incluidos Seth Godin, Simon Sinek, John Maxwell, Liz Wiseman,
entre otros.

Jesse Wisnewski es un profesional de marketing de alto
nivel y un bibliéfilo autoproclamado. Ha aparecido

en Forbes, CNBC Make It, The Muse, Observer y
mds. Tiene una maestria del Seminario Teoldgico

Gordon-Conwell y una licenciatura en marketing de
la Universidad Marshall. Vive en las afueras de Nashville, Tennessee,
con su familia.

o hasta alcanzar
s podrosas dl munde B o 5 mine pard
“Las porsanad ':‘mm,;,m,'ihwilummxut
fartunas y grandes p
- ¢ shors usled tambid po

 BRIAN TRACY

- 5

HABITO

¥ = DE LOS

o hacerlo reafidad”

EAN: 9781607387046
| RUSTICA |
216 PP
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RENATA SOARES

NO ES POR TU FUERZA

No es por tu fuerza narra la dura historia de abuso infantil que sufrié
su autora y todas las secuelas que le dejé en su posterior desarrollo como
ser humano. Después de muchos afios de terapia y trabajo consigo
misma, Renata ha conseguido restaurar su vida y, con ello, apoyar el
proceso de crecimiento y sanacién de miles de mujeres en situaciones
similares a la suya.

La expresién “No es por tu fuerza” implica un paso muy importante
hacia la sanacién personal. Significa reconocer que tocaste fondo
y necesitas ayuda para restaurar tu esencia. Para ello, precisamos
descubrir el poder oculto que nos habita y nos da la fortaleza para
seguir enfrentando la vida con calidad.

Renata Soares es hija de Dios, esposa, empresaria
y fundadora del proyecto Mujeres Disenadas con
Propésito (MDP). Se ha especializado en ayudar a
mujeres en procesos de sanacién emocional, autoestima,

abusos y maltratos. Es sobreviviente al abuso sexual
infantil y, ahora como escritora, te invita a acompanarla en su camino
hacia la restauracién por el poder que habita en ti.

El poder que habita en ti

NTI
gL PODER QUE HABITA E

No es por tu

LT DL gy

EAN: 9781607386995
| RUSTICA |
208 PP
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DR. CAMILO CRUZ

CLIENTES PARA TODA LA VIDA

Lecciones invaluables para ganar y mantener la lealtad de sus clientes

;Quieres iniciarte como vendedor, pero no sabes cémo? ;Eres un

vendedor con experiencia, pero anhelas llevar tu carrera al siguiente

WACA

nivel? La dnica manera de lograr esto es conociéndote, explorando

dentro de ti lo que tienes para ofrecer y recordando a diario c6mo

vencer aquello que no te permite brindar todo tu potencial. En

Clientes para toda la vida, el Dr. Camilo Cruz busca abrir la mente CI_I ENTES
del lector, afianzar sus habilidades de venta y guiarlo hacia alcanzar PARA TD D A
excelentes resultados. Te ensefard pasos, modelos, hdbitos y destrezas

que te llevardn a conseguir, cautivar y mantener clientes satisfechos I- A VI D A

que confien en ti. La filosoffa de este libro te ensenard a establecer

PARL Gamag y 2
relaciones mds sélidas con tus prospectos y desarrollar tus habilidades . ' 4 LEALIAD D€ 5Us cupmes
para escuchar e identificar sus preocupaciones.

TALLEy, DEL EXiTe,

El Dr. Camilo Cruz, escritor y conferencista

h 3 internacional es considerado en los Estados Unidos y
Latinoamérica como uno de los mds altos exponentes

f:;f'; 3
en el campo del desarrollo personal, la excelencia )
‘; ‘ p P ) EAN: 9789580101345

empresarial y el liderazgo. Posee un doctorado en | RUSTICA|

Fisica Cudntica y Termodindmica de la Universidad de Seton Hall 192 pp
y es graduado del Programa de Responsabilidad Corporativa de la
Escuela de Negocios de la Universidad de Harvard. Su libro La Vaca
recibié el Latino Book Award y el Business Book Award al mejor libro
de desarrollo personal y de negocios en espafol en los Estados Unidos
y ha sido traducido a mds de quince idiomas. A parte de La Vaca ha
realizado 36 obras entre las que se destacan: La Ley de la Atraccidn,
La Arquitectura del Exito, Storytelling, Los genios no nacen... ;Se
hacen! y El Factor X, varias de ellas bestsellers alcanzando ventas de

mds de tres millones de copias en todo el mundo.
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CLAUDE BRISTOL

TNT: SI LO CREES, LO PUEDES LOGRAR

Haz temblar el mundo utilizando todo tu potencial para alcanzar tus metas

Solo una persona puede impedirte llegar a cumplir todas las metas
que te propones... y te observa todos los dias desde el espejo. Cuando
Claude Bristol sali6 en busca del secreto del éxito en 1933, jamds se
imaginé que la respuesta a su interrogante estaba mds cerca de lo que
él pensaba. En su interior, Bristol intuia que habia algo no evidente
para él, pero si evidente para algunos de los sabios mds destacados de
la época. Bristol presentia que estaba buscando respuestas en el lugar
equivocado.

Después de muchos anos de ser estudiante del éxito, Bristol
finalmente entendié de qué se trataba aquello que él buscaba. A
lo largo de estas pdginas encontrards el extraordinario poder que ¢l
descubri6 y cémo aplicarlo en tu propia vida.

* Si decides implementar los secretos de esta obra:

e Convertiras los deseos de tu corazén en realidad

* Serds un imdn que atrae personas positivas

e Desactivarss el factor miedo de tu vida

* Aprovechards tu “carisma personal” en todo momento

Claude M. Bristol fue abogado, conferencista, banquero
de inversiones y corresponsal en el extranjero. Sus libros
estdn basados en décadas de bisqueda de una comprensién
mds profunda de la vida y de la aplicacién de lo que él

llamaba “aliados mentales”. Bristol se dedicé a construir
su propia riqueza, seguir su carrera como banquero de inversiones y al
estudio de cientos de libros sobre “la ciencia del nuevo pensamiento”.

§] LO CREES,
LO PUEDES

LOGRAR

Haz temblar el
mundo utilizando

todo tu potencia|
para alcanzar
tus metag

LAU

vLAUDE
PORELBEISELSR Ly gy CReE

TR Exrro

EAN: 9781607387053
| RUSTICA |
216 PP
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ROB CLARK

EL HEROE AL LADO TUYO

Historias de resiliencia y persistencia de personas como ti

Todos tenemos la capacidad de resiliencia. Contamos con la habilidad que
se requiere para superar a diario nuestros desafios y seguir adelante con una
actitud positiva. A veces, solo necesitamos un poco de aliento. El héroe al
lado tuyo destaca las cuatro facetas principales de la resiliencia: Adversidad,
Perspectiva, Pasién y Aprecio. A través de anécdotas personales, hallazgos de
interés periodistico y analogias descriptivas, Rob Clark aprovecha su estilo
Gnico para guiar a sus lectores por el camino hacia la resiliencia. El Diccionario
Webster la define como “la capacidad de volver a ser fuerte, saludable y/o exitoso
después de una adversidad”. Por lo general, estamos expuestos a este concepto
de resiliencia en superlativo. Escuchamos historias increibles de personas
superando grandes obstdculos para lograr lo imposible. Pero, en realidad, todos
tenemos el potencial de superar nuestros desafios cotidianos y seguir adelante
con una actitud positiva.

EAN: 9781607386650 | RUSTICA | 232 PP

HISTORIAS DE
RESILIENCIAY
PERSISTENCIA
DEPERSONAS
oMo T

WILLIAM W. ATKINSON

EL ARTE Y LA CIENCIA
DEL MAGNETISMO PERSONAL

Los libros de William Walker Atkinson son siempre muy incisivos y directos
con respecto a la prictica disciplinada pues, para él, cualquier teoria en el campo
de la ciencia cognitiva debe recibir siempre el aval de la experiencia individual
para ser reconocida y aceptada como viélida.

Este libro, como todos los demds de su autorfa, presenta esa misma
caracteristica de firmeza y autoridad de quien conoce el tema no solo en la
teorfa, sino también en la prictica. Por ello, aborda el magnetismo personal de
forma clara, sencilla y directa, exponiendo las leyes que envuelven esta facultad
natural que todos poseemos, pero que, por falta de conocimiento y conciencia
de nuestros talentos superiores e innatos, dejamos de utilizar o, simplemente,
no desarrollamos.

EAN: 9781607386964 | RUSTICA | 168 PP

N

del Magnetismo

William W. anm
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LEE B. SALZ

VENDE DIFERENTE

Mis del 99.9% de los vendedores no hace esto, pero deberia

;VENDE

Los equipos de vendedores de hoy en dia se enfrentan a una competencia
feroz en bisqueda de acuerdos ganadores. Las diferencias en las caracteristicas
y funciones de productos y servicios se reducen minuto a minuto y no siempre
son perceptibles para los compradores.

Entonces, jcudl serfa ese conjunto de estrategias mds adecuado para destacarse
de la competencia y generar ganancias que les ofrezcan precios favorables a los
consumidores y también a los empresarios? Lee B. Salz, autor del bestseller
Sales Diferentation, les propone a los equipos de ventas estrategias ganadoras
y ttiles como herramientas clave para diversificar no solo lo que venden, sino
cémo lo venden.

Incorpora un nuevo componente en la diferenciacién de ventas que les ayuda
a ser mds dindmicos, maniobrar mejor y vender mds que su competencia. Esta
lectura pondrd en sus manos las herramientas necesarias para obtener nuevos
clientes y también para mantener eles a los que ya posee. A lo largo de sus
pdginas, encontrard un plan 100% comprensible, compuesto por 16 fases dtiles
para atraer prospectos, aprender a neutralizar el miedo que paraliza a muchos de
los compradores y terminar cada mes con mds cierres de venta de los esperados.

EAN: 9781607386810 | RUSTICA | 240 PP

RUSSELL CONWELL

ALCANZA EL EXITO A CUALQUIER EDAD

-
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Las obras de Russell Conwell, clisicos de la literatura de autoayuda
que han sido inspiracién para autores como Og Mandino o Napoleon Hill
contindan siendo un secreto para muchos. Para aquellos afortunados que los
han descubierto, de una forma u otra, estas obras han servido para iluminar
el camino y abrir nuestra mente a un amplio rango de posibilidades. Por qué
alcanzar la grandeza requiere antes que nada conocimiento. Este libro se hizo
para inducir a las personas a mirar sus propios ojos para que recojan el oro en sus
regazos, para que estudien la anatomia bajo la tutoria de sus propios corazones.

EAN: 9781607387008 | RUSTICA
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BRIAN MORAN | MICHAEL LENNINGTON

100% RESPONSABLE DE TU EXITO

Un enfoque innovador para lograr mejores resultados en individuos y equipos

La responsabilidad personal es la base sobre la que se construye todo éxito
sostenido en la vida. Sin embargo, ;qué pasa si casi todo lo que nos han
ensefiado sobre la rendicién de cuentas es incorrecto? ;Qué pasa si las nociones
prevalecientes de “hacer responsable a alguien” y ser “responsable” son imposibles
y, en lugar de impulsar la responsabilidad, en realidad, la debilitan?

La forma en que piensas acerca de la responsabilidad afecta todos los aspectos
de tu vida y puede estar impidiéndote lograr todo aquello de lo que eres capaz.
La rendiciéon de cuentas no se trata del uso de la fuerza, se trata de la libertad
que tienes para elegir tus acciones y luchar por alcanzar lo que mds te importa
en la vida.

EAN: 9781607386919 | RUSTICA | 232 PP

JAMES ALLEN

LA RIQUEZA ESTA DENTRO DE TI

Para obtener el éxito verdadero hazte estas cuatro preguntas: ;Por qué?
) Lo, 4 5. L 5
sPor qué no? ;Por qué no yo? ;Por qué no ahora:

Para obtener el éxito verdadero hazte estas cuatro preguntas: ;Por qué? ;Por
qué no? ;Por qué no yo? ;Por qué no ahora? En ocasiones, el alma siente que ha
encontrado una paz y una felicidad convincentes al adoptar una filosofia o al
perseguir un ideal artistico, intelectual o incluso teniendo éxito en los negocios.
Pero siempre, una avasallante inquietud viene a mostrarle que aquella filosofia
tedrica resulta ser un apoyo inttil; que aquel ideal que construyé durante muchos
afos cae destrozado en un instante; que el dinero no es suficiente para comprar
la felicidad. ;Acaso no existe una manera de escapar de la pena y el dolor? ;Son
la felicidad, la prosperidad y la paz permanentes tan solo suefios inalcanzables?

EAN: 9781607384595 | RUSTICA | 264 PP
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NIK HALIK | GARRET GUNDERSON

EL FIN DE SEMANA DE 5 DIAS

Encuentra la libertad para construir una vida préspera y con propésito

EL fin de sema

iAgrégale 3 dias mds a todos tus fines de semanal!

i Ta sabes que hay una mejor manera de vivir y quieres mds de la vida! {Tienes
esperanzas y suefos! Anhelas salirte de esa rueda de la rutina que te exprime
financieramente mes a mes y dejar de vivir por las reglas que te imponen la
sociedad y otras personas. E/ fin de semana de 5 dias es:

Un conjunto de estrategias que te ayudardn a dejar de lado esa rutina de
trabajo de 8:00 am a 6:00 pm para que comiences a ir tras tus metas mds
sonadas y las logres.

Mids que inspiracidn, un plan que te mostrard cémo construir multiples
fuentes de ingreso.

Mids que un concepto, una vision real del mundo. Sus historias acerca de
emprendedores de la vida diaria te servirdn de ejemplo y guia.

Mids que una forma de conseguir dinero, una forma de tener un propdsito
de vida.

Mds que una rutina, una concepcién del mundo que te muestra més y
mejores opciones sobre cémo sentirte realizado.

EAN: 9781607385256 | RUSTICA | 308 PP

MARK VICTOR HANSEN

EN SUS MARCAS, LISTOS, YA

Los suenos no tienen fecha limite

En este momento, imagina tu vida exactamente como quieres que sea. ;Qué
necesitas para ser completamente feliz y sentirte totalmente realizado? En sus
marcas, listos, }YA! te mostrard los principios y estrategias esenciales para vivir la
vida que aforas. Todo el mundo comienza con una maleta cargada de suefios,
pero las exigencias de la vida hacen que nos desviemos de nuestras ambiciones
juveniles, y con demasiada frecuencia se olvidan estos anhelos. Con la sabiduria
de En sus marcas, listos, ;YA!, tus suefios pueden renacer, revitalizarse y hacerse

realidad.

EAN: 9781607386971 | RUSTICA | 184 PP
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DR. CAMILO CRUZ

LA VACA

Una historia sobre cémo deshacernos del conformismo
y las excusas que nos impiden triunfar

El verdadero enemigo del éxito y la felicidad no es el fracaso,

como muchos piensan, sino el conformismo y la mediocridad. En g]_,mp_la'res-““d'd“'

ﬁés:deddnlll_nnes de

esta extraordinaria metdfora, la vaca representa toda excusa, pretexto
o justificacién que nos invita al conformismo, nos mantiene atados
a una vida de mediocridad y nos impide utilizar nuestro potencial al
mdximo.

Todos queremos hacer realidad nuestros suefios, tener mejores
relaciones, alcanzar la libertad financiera e influir positivamente en
la vida de nuestros hijos. Sin embargo, nos llenamos de excusas,
buscamos culpables por nuestros fracasos y terminamos por creer
que el éxito es imposible. Este libro te mostrard lo que puedes lograr
cuando finalmente te liberas de estas ataduras y comienzas a utilizar
tu verdadero potencial. Acepta el reto de vivir una vida libre de vacas,
una vida donde todo sueno es posible y los inicos limites son aquellos
que td mismo te impongas.

El Dr. Camilo Cruz, autor galardonado y bestseller

internacional de mds de 34 obras, es uno de los mds EAN: 9781607384434
PO altos exponentes en el campo del desarrollo personal, | RUSTICA|
la excelencia empresarial y el liderazgo. Su dinamismo 264 PP
P-4 y su estilo altamente informativo y humoristico

a la vez, lo han convertido en uno de los conferencistas latinos de
mayor demanda en Estados Unidos, Europa y Latinoamérica por
compafifas del grupo Fortune 500, empresas de Network Marketing
y organizaciones profesionales.
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GEORGE S. CLASON

EL HOMBRE MAS RICO DE BABILONIA

Millones de lectores alrededor del mundo han aprovechado las famosas
O CASYEODRS “pardbolas babilénicas” que le dan vida a El hombre més rico de Babilonia,
obra aclamada por la critica como una de las mejores en el campo inspiracional
sobre el tema del ahorro, la planificacién financiera y la riqueza personal. En un
lenguaje sencillo, el lector se encuentra con historias fascinantes que lo ubican
en el camino correcto hacia la prosperidad y todas las alegrias que se desprenden
de ellas.

Conocido como un cldsico moderno, El hombre mds rico de Babilonia es
un bestseller mundial y con mds de 2 millones de copias vendidas que ofrece
una perspectiva profunda —y certera— sobre cémo solucionar los problemas

financieros hasta alcanzar estabilidad y solidez econémica. El hombre mds rico de
Babilonia es una edicién actualizada y ampliada con los 10 principios para tener
éxito en los negocios.

EAN: 9781607384694 |RUSTICA | 216 PP

PAT WILLIAMS

LIDERA COMO WALT

Descubre el enfoque migico de Walt Disney

para la construccién de organizaciones exitosas

Lidere como Walt nos presenta cudles fueron esos 7 rasgos claves del
liderazgo y posterior éxito de uno de los mds grandes innovadores empresariales
y pensadores creativos del siglo XX: Walt Disney. La Historia de Walt Disney
es que su historia de creatividad, que junto con su perseverancia a pesar de los
obsticulos y su capacidad para lograr sus metas, resuenan e inspiran tanto hoy
como siempre.

A través del ejemplo de Walt Disney, Pat encontré 7 rasgos clave del liderazgo
que todos los grandes lideres deben poseer: visién, comunicacién,habilida-
des interpersonales, caricter, competencia, audacia y un corazdn servicial. A
medida que descubras la vida de este gran lider comprenderds que ninguna

meta es demasiado grande y que ningtn suefio es demasiado osado para alguien
que lidere como Walt.

EAN: 9781607386568 | RUSTICA | 312 PP
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DAVID J. SCHWARTZ

LA MAGIA DE PENSAR EN GRANDE

Aprenda los secretos del éxito y alcance lo que siempre ha querido

Con mds de 4 millones de copias vendidas, La magia de pensar
en grande le ayudard a descubrir el poder de su pensamiento y como
alcanzar nuevos niveles de éxito personal, incluso en condiciones
desfavorables.

Descubra cémo adquirir confianza en si mismo, derrotando los
miedos y los obstdculos. Aprenda a ganarse el respeto y la admiracién
de su familia y amigos al descubrir los secretos del éxito y la felicidad.

No es necesario ser superdotado o tener un talento innato para
alcanzar el éxito en nuestras vidas. Lo unico que SI es indispensable
es aprender y entender el hdbito de pensar y comportarnos acorde a
las metas que queremos lograr.

Millones de personas alrededor del mundo han cambiado sus vidas
con las ensefianzas del Dr. David ]. Schwartz, quien fue profesor de
la Universidad Estatal de Georgia en Atlanta y Presidente de Creative
Educational Services, firma de consultaria especializada en liderazgo
y desarrollo personal.

El Dr. David J. Schwartz, destacado como uno de los expertos
mundiales en el campo del desarrollo personal, presenta en este libro
un conjunto de estrategias utiles que nos ayudardn a ser mejores en
nuestro trabajo, en el contexto familiar, y mds importante atin, a
encontrar nuestra propia definicién de felicidad y paz mental.

idas en todo® F'mundo

Mis

LaMagia de # =

~‘PenSar

EAN: 9781607380696
| RUSTICA |
264 PP
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DR. CAMILO CRUZ

STORYTELLING

Descubre cémo los lideres conectan, atraen e inspiran a través del arte de contar historias

Storytelling es el arte de contar historias. En el mundo empresarial, esta préctica
ha ganado enorme relevancia, ya que permite generar mayor empatia y conexién
emocional tanto con clientes como con equipos de trabajo. Sin embargo, el
storytelling es mucho mds que una herramienta de mercadeo; es conectarnos
emocionalmente con quien nos escucha a través de una historia.

Si estamos compartiendo una oportunidad de negocio con un nuevo prospecto,
orientando a un equipo de trabajo o aconsejando a un hijo, nuestro objetivo no
es solo informar.

EAN: 9781607384625 | RUSTICA | 240 PP

JIM ROHN

7 ESTRATEGIAS PARA ALCANZAR
RIQUEZA'Y FELICIDAD

Lecciones poderosas del mentor de Tony Robbins sobre cémo alcanzar tus metas

No hay por qué elegir entre la riqueza y la felicidad porque las dos brotan

JIM ROHN de la misma fuente de abundancia. En esta lectura descubrirds 7 estrategias
SRS esenciales que necesitas implementar para tener éxito y:
7 . * Descubrir el poder de tener objetivos claros

ESTRATEGIAS

PARA ALCANZAR e Aumentar tu nivel de conocimiento
RIQUEZA  Aprender sobre el milagro del desarrollo personal
Y FELICIDAD  Controlar tus finanzas

La filosofia de Jim Rohn les ha ayudado a millones de lectores a elevar sus
estandares de vida. jDescubre hoy qué hard por ti!

EAN: 97816073805189 | RUSTICA | 192 PP
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BRIAN TRACY

EL PODER DE CONFIAR EN TI MISMO

Vuélvete imparable y libérate del miedo en todas las 4reas de tu vida

;Qué meta extraordinaria te trazarias si supieras que no tienes

ninguna posibilidad de fallar? ;Qué cosas maravillosas quisieras hacer
con tu vida si tuvieras el éxito garantizado en cada una de ellas? RI AN
Tu nivel de autoconfianza determina el tamafo de las metas que B
te propones, la energfa y la determinacién con la que te enfocas en TRA Y
alcanzarlas, y tu persistencia para sobrepasar cualquier obstdculo. Este AUToR o€ SESTSELLER DEL NEW YORK TIMES
poderoso y practico libro estd basado en el trabajo del autor con mds
de 5 millones de ejecutivos, empresarios, profesionales en ventas, y
con personas que ambicionan desarrollar autoconfianza en todas las
areas.
El poder de confiar en ti mismo te muestra cémo incrementar tu

“actitud mental”: pensando como los mejores. Poco a poco construirds
y mantendrds mayores niveles de autoconfianza en todo lo que hagas.

Confiar en ti mismo te permite moverte de tu zona de comodidad y

avanzar hacia enfrentar grandes retos. e

-
Brian Tracy es una de las principales autoridades en Estados
Unidos, en lo relacionado con el desarrollo del potencial humano EAN: 9781607382928
y la efectividad personal. Su dinamismo, humor y habilidad para | RUSTICA|
comunicar ideas de una manera clara y sencilla, lo han convertido 199 pp

en uno de los conferencistas mds solicitados en Norteamérica. Cada
afo, Tracy se dirige a mds de 400.000 personas, a través de sus
talleres y conferencias sobre diferentes temas de desarrollo personal y
profesional. Sus charlas y seminarios sobre liderazgo, administracién
del tiempo, ventas y efectividad personal, producen cambios

inmediatos y resultados a largo plazo entre quienes lo escuchan.
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DARREN HARDY

BESTSELLERS

EL EFECTO COMPUESTO

Multiplica tu éxito de forma sencilla
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El efecto compuesto nos revela los principios esenciales que nos impulsan hacia
el éxito. Contiene la esencia de lo que todo triunfador debe conocer, practicar
y dominar para obtener un éxito extraordinario. En sus pdginas encontrards las
siguientes estrategias: como ganar... siempre. La estrategia # 1 para conseguir
cualquier meta y vencer a cualquier competidor, aunque sea mds inteligente o mds
experiencia que td; como erradicar los malos hibitos que te desvian de tu progreso
(incluyendo algunos que ni siquiera sabias que tenfas); como establecer disciplinas
Gtiles para lograr grandes avances en tu vida; cémo motivarte para hacer lo que
no te apetece hacer; como captar la formidable y esquiva fuerza del momento. Si
logras entender esto, serds imparable. El efecto compuesto se basa en el principio
de que las decisiones moldean tu destino.

EAN: 9781607386261| RUSTICA | 220 PP

BRIAN P. MORAN | MICHAEL LENNINGTON

EL ANO DE 12 SEMANAS

Logra en 12 semanas lo que otros hacen en 12 meses
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La mayoria de las organizaciones e individuos trabaja bajo el concepto de metas
y planes anuales; es decir, en ciclos de ejecucién de 12 meses. En cambio, El afo de
12 semanas te propone evitar las trampas y la baja productividad que genera el tipo
de pensamiento anualizado. Esta propuesta redefine tu “afio” para que pienses en
términos de 12 semanas de ejecucién durante las cuales no tendras tiempo suficiente
como para posponer tus metas y, por el contrario, tu urgencia por cumplirlas
aumentard y se intensificard. En El ano de 12 semanas aprenderds cémo: Aprovechar
el poder de las metas programadas con una fecha de vencimiento de 12 semanas
para que obtengas mejores resultados en cualquier 4rea de tu vida. Implementar
las instrucciones tanto para individuos como organizaciones que buscan mejorar el
nivel de efectividad en lo referente a la ejecucion de sus metas y proyectos. Utilizar la
experiencia y el liderazgo de sus autores en las dreas de ejecucién e implementacién.

EAN: 9781607385639 | RUSTICA | 216 PP
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NAPOLEON HILL

PIENSE Y HAGASE RICO

Piense y hédgase rico, un manual indispensable para toda
persona que desee triunfar en cualquier drea de la vida.

Durante la primera mitad del siglo XX, Napoleén Hill entrevisté a algunos
de los empresarios y lideres més exitosos de la época: Andrew Carnegie, Henry
Ford, Theodore Roosevelt, Thomas Edison, Alexander Graham Bell y John D.
Rockefeller, entre otros. De todas estas entrevistas reunié sus ocho voliimenes
de las leyes del éxito, una coleccién de filosofia de éxito personal, que mds tarde
condensé en su libro: Piense y hdgase rico, un manual indispensable para toda
persona que desee triunfar en cualquier drea de la vida. Piense y hdgase rico
es uno de los libros de mayor influencia de todos los tiempos. En esta dltima
edicién, Napoledn Hill nos ensefia que la filosofia y la férmula que conducen
al éxito estdn al alcance de todas aquellas personas que tienen grandes deseos de
triunfar en los negocios y aspiran a lograr la libertad financiera.

EAN: 9781607385059 | RUSTICA | 288 PP

PIENSE

Y HAGASE

RICO

ALLAN PEASE

LA RESPUESTA ESTA EN LAS PREGUNTAS

Obtenga resultados positivos con todos los prospectos de su negocio en red

La respuesta estd en las preguntas es un libro transformador y revelador,
escrito en un lenguaje sencillo, ameno y fcil de entender. Le aporta al lector dos
elementos fundamentales: un sistema revolucionario para conseguir un “SI” en
los negocios, y le hace una promesa inspiradora. El sistema de La respuesta estd
en las preguntas, plantea las pautas sobre la mejor manera de hacer “5 preguntas
de oro” que le mostrardn cémo callar y aprender a escuchar para conocer a sus
prospectos con sus suefios y temores. De esta forma usted no estard ofreciendo
una oportunidad de negocio en forma frivola sino que permitird que sean sus
prospectos quienes expresen mediante sus propias motivaciones, por qué ellos
estarfan encantados en trabajar con usted.

EAN: 9781607384281 | RUSTICA | 168 PP
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CLAUDE M. BRISTOL

LA MAGIA DE CREER

Créelo primero, alcinzalo después

EAN: 9781607385097
| RUSTICA |
254 PP

El mensaje central de La magia de creer es que pricticamente
cualquier cosa puede ser tuya y tG puedes ser cualquier cosa si te
enfocas en desarrollar un “conocimiento” sobre el cual nunca
debas cuestionarte. Bristol afirma que “desde Napole6n Bonaparte
hasta Alejandro Magno, hubo hombres que tuvieron la capacidad
de convertirse en superhombres gracias a que tenfan creencias
sobrenaturales y eran consecuentes con ellas’. Esto demuestra que
lo que creas sobre ti y tu lugar en el mundo es sin duda el mayor
determinante de tu éxito. A lo largo de estas pdginas aprenderds como:

» Aprovechar el poder ilimitado de la mente subconsciente y
hacer tus suenos realidad.

* Proteger tus pensamientos y convertirlos en logros.

 Usar la “Ley de la Sugestién” y aumentar tu eficacia en todo lo
que hagas.

e Aplicar el poder de la imaginacién para superar cualquier
obstéculo.

Si buscas ser mds asertivo en los negocios, sentirte mds satisfecho en
el hogar y ejercer mayor influencia en tus relaciones interpersonales,
ilo que necesitas es saber cémo poner en prictica La magia de creer!

El periodista y autor Claude M. Bristol fue combatiente de la Primera
Guerra Mundial y trabajé como reportero para el diario del Ejército,
Stars and Stripes. Sus escritos estdn relacionados casi siempre con
aspectos espirituales y del poder de la mente. La magia de creer se
publicé por primera vez en 1948 y desde entonces ha vendido mds de
un millén de ejemplares. Claude Bristol se destacé como conferencista
sobre temas de negocios y ventas hasta su muerte en 1951.
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NORMAN VINCENT PEALE

OPTIMISTA POR EXCELENCIA

Claves para sobreponerte al mundo negativo hoy

Muchos de los males del mundo moderno tienden a debilitarnos sin que ni
siquiera nos demos cuenta. Con tanta violencia, dolor y destruccién sin sentido,
necesitamos de toda nuestra fuerza interior para superar el cinismo y el estrés
de nuestra sociedad actual y asi mantener intacta nuestra esperanza en el futuro.
Con la guia cuidadosa del Dr. Peale, logrards una actitud que te acerque a la

felicidad aprendiendo a:

* Conquistar tus miedos

* Liberarte de sentimientos de culpabilidad

* Vivir bien y prosperar a nivel personal y profesional

o Ser fisicamente saludable y de forma natural

e Mantener el entusiasmo incluso en circunstancias dificiles
* Abordar los problemas con confianza y creatividad

* Aprovechar el poder de la oracién

EAN: 9781607384885 | RUSTICA | 288 PP

NORMAN
VINCENT
PEALE

OPTIMISTA p
EXCELENCIER

JEB BLOUNT

LA GENTE COMPRA POR USTED

El verdadero secreto de lo que mds importa en los negocios

¢Qué es lo mds importante para su éxito como profesional en las ventas y
en los negocios? ;Es cuestiéon de contar con un alto nivel de educacién, con
una experiencia invaluable, con el conocimiento mds apropiado posible del
producto que usted representa, de desempenar un alto cargo empresarial, dirigir
un territorio envidiable para hacer negocios o tener estilo e impecable presencia?
¢Se trata de la inversién que usted hizo en el dltimo software de CRM, de que
usa herramientas de negocios 2.0 o dindmicas estrategias en las redes sociales?

La ventaja competitiva mds importante para los profesionales de negocios de
hoy no se encuentra en sus CVs, ni en ninguno de los folletos de marketing de
sus empresas.

EAN: 9781607385394 | RUSTICA | 192 PP
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ANTHONY K. TJAN | RICHARD J. HARRINGTON | TSUN-YAN HSIEH

CORAZON, INTELIGENCIA,
VALENTIA Y SUERTE

Lo qué se necesita para ser empresario y consolidar una empresa estupenda

/;-zédzymm,

VALENT

HYLKE FABER

A lo largo de estas pdginas, los autores les describen a sus lectores lo que ellos
identificaron como las cualidades o los rasgos recurrentes entre los sonadores
que triunfan logrando convertir sus ilusiones en realidades concretas. ;Cudles
son esos rasgos en comun? Se trata de: corazodn, inteligencia, valentia y suerte.

Después de investigar y hacer entrevistas entre cientos de “constructores de
negocios” en todo el mundo, los autores encontraron que en cada triunfador —
desde el emprendedor novato hasta el empresario experimentado— existe una
combinacidn de estos cuatro atributos.

EAN: 9781607384601 | RUSTICA | 260 PP

DOMANDO TUS COCODRILOS

Desaprende tus miedos y conviértete en un verdadero lider
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sQué necesitas para convertirte en un lider exitoso? Ejercer el verdadero
liderazgo significa liberarte de las falsas limitaciones y trazar un camino lleno de
propésitos basados en los valores que reflejen quien realmente eres, inspirando
a otros a hacer lo mismo.

Antes de convertirse en consultor estratégico, Hylke Faber realizé un viaje de
transformacidn, alejado del estrés y mds cercano a su ser espiritual, y comprendié
que su recorrido lo estaba llevando a evolucionar y a encontrarle un sentido
mucho mds profundo a su vida.

EAN: 9781607385776 | RUSTICA | 336 PP
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DAYMOND JOHN

PERSISTE Y TRIUNFARAS

Supérate y construye una vida llena de éxitos y recompensas

“Por lo general, observo un rasgo en comun en las personas que conozco que
se han comprometido consigo mismas a prosperar: todas y cada una de ellas
tienen una ética de trabajo a prueba de fuego y estdn siempre pendientes de su
negocio aun en medio de las dificultades. Lldimalo motivacién, entusiasmo o
cardcter. Yo lo llamo: Persiste y triunfards’. —Daymond John

Para Daymond John, nunca ha sido extrano el hecho de trabajar duro.
Ademis, él sabe muy bien que una ética de trabajo constante suele arrojar grandes
resultados. De joven, comenzé una marca de moda inspirada en el hip-hop de
las calles de Queens, Nueva York, con un presupuesto de $40 délares y cosiendo

SUPERATE v . b
AENA g g ONSTROVE ypgy
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sombreros a mano en los tiempos libres que le quedaban después de cubrir sus 0 oAV
ity g PENSAY
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turnos en el restaurante de cadena donde trabajaba. Hoy, su marca, FUBU,
genera més de $6 mil millones de délares en ventas anuales.

EAN: 9781607385912 | RUSTICA | 336 PP

BRIAN TRACY

POR QUE CAMINAR CUANDO
PUEDES VOLAR

Cémo lograr tus metas mds rdpido de lo que creias posible

En este preciso instante, ti posees el talento y las habilidades para lograr

mucho mds de lo que has logrado. En esta gufa préctica, Brian Tracy utiliza la BRIAN TRACY
metdfora del avién que despega e inicia su vuelo para ayudarte a planear un POR QUE
curso de accidn hacia la consecucién de tus metas, tu felicidad y la realizacién CAMINAR
de tus suefios. CUANDO

La vida es un viaje y, como en cualquier otro viaje, necesitas metas claras, PUEDES
planes y horarios para ir de donde estds en este momento a donde quieres llegar.

_VOLAR

S Metas mgg Tapidg
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EAN: 9781607384786 | RUSTICA | 180 PP
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DR. CAMILO CRUZ

:ENFOCATE!

No dejes que la vida te pase de largo.

Cémo tomar accién para alcanzar tus propdsitos

No dejes que
lavida te
Pase de largo

Mantenerte enfocado no deberia ser una tarea dificil de realizar, sobre todo,
cuando los que estdn en juego son tu propio éxito y tu felicidad. No obstante,
sumadas a la gran cantidad de actividades, tareas de poca importancia, citas
pendientes, trivialidades y demds imprevistos de la vida diaria, las nuevas
tecnologias — en especial, internet y las redes sociales— han generado una
multitud de nuevas distracciones que te roban el tiempo, limitan tu capacidad
de atencién y debilitan tu productividad. ;Cémo solucionarlo? Las estrategias y
planes de accién contenidas en esta obra te dardn las pautas para solucionarlo,
examinando cémo estds empleando verdaderamente tu tiempo. En una palabra:
iEnfocdndote! Teniendo a la mano los principios, decisiones y estrategias que te
llevan a estar en control de tu vida y te permiten lograr niveles de éxito, felicidad
y prosperidad que jamds habias imaginado.

EAN: 9781607386513 | RUSTICA | 240PP

BRADLEY R. STAATS

NUNCA PARES DE APRENDER

Mantente actualizado, reinvéntate y prospera

i e

En Nunca pares de aprender, el experto en comportamiento y procesos
operacionales, Bradley R. Staats, expone los principios y las préicticas que
definen el aprendizaje dindmico y describe un marco referencial para ayudarles
a sus lectores a ser mds efectivos como aprendices de por vida. Basado en las
mds recientes investigaciones sobre cémo aprendemos, y lleno de historias
interesantes que ilustran en qué consiste el verdadero aprendizaje, Nunca pares
de aprender se convertird en el manual operativo de lideres, empresarios y de
todo emprendedor que anhele seguir prosperando en el mundo laboral de hoy.

EAN: 9781607385219 | RUSTICA | 264 PP
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LES GIBLIN

CONFIANZA Y PODER

Cambia tu forma de tratar a los demds y alcanza todo lo que te propongas

En este valioso libro hallards acertadas técnicas para desarrollar confianza
en tus relaciones interpersonales, de negocios y sociales, las cuales van desde
pequenos trucos de lenguaje corporal que rara vez notamos en nosotros
mismos (pero casi siempre en los demds) hasta el inteligente manejo de tus
mejores habilidades. Las técnicas probadas de Les Giblin te ensefardn cémo:
descubrir los secretos esenciales que se encuentran en la naturaleza humana para
influenciar a los demds, controlar las actitudes y expectativas de otros a través
de tu comportamiento, desarrollar tres de los secretos mds efectivos para atraer
a la gente, lograr rdpidamente que quienes te rodean vean las circunstancias de
la misma forma en que ta las ves y asegurar el 100% de cooperacién cuando
trabajas con otras personas.

EAN: 9781607386230 | RUSTICA | 224 PP

ALDEN MILLS

EQUIPOS IMPARABLES

Las cuatro acciones esenciales del liderazgo de alto rendimiento

Tanto los equipos SEAL como los civiles operan en entornos extremadamente
diferentes, pero lo que hace que todos ellos sobresalgan se reduce a lo mismo:
servicio a los demds, confianza, empatia y un entorno solidario. Alden Mills
tiene experiencia trabajando tanto en el sector militar como en el privado.
Como comandante de pelotén SEAL y como fundador de la empresa Perfect
Fitness ha visto de primera mano cuales son esos ingredientes indispensables
que se requieren para liderar equipos imparables.

Equipos imparables les muestra a gerentes de todos los niveles, tanto en
organizaciones grandes como pequenas, bien sean privadas, pablicas o sin fines
de lucro, cémo inspirar, motivar y liderar a quienes los rodean.

EAN: 9781607385875 | RUSTICA | 192 PP
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HAL ELROD | CAMERON HEROLD

LA MANANA MILAGROSA PARA
EMPRENDEDORES

Crece ti para que tu negocio crezca

il b
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DAVID AVRIN

La manana milagrosa, de Hal Elrod, ha ayudado a redefinir las mananas
y la vida de millones de lectores desde 2012. A partir de entonces, muchos
sofiadores han iniciado sus carreras, cumplido sus metas y realizado sus suefos,
todo a través del poder de los seis S.A.V.E.R.S. (salvadores) de vida.

Ahora, La manana milagrosa para emprendedores presenta estos principios
bajo una nueva luz, junto con La Ecuacién Milagrosa y la Férmula de Exito del
Emprendimiento, dos propuestas ganadoras en la vida de todo emprendedor.

* Las mananas son mds importantes de lo que crees.

* Es crucial autogobernarte y acelerar tu desarrollo personal.

* Necesitas saber cémo administrar tu energia fisica, mental y emocional.

e Los S.A.V.E.R.S. de vida de Hal Elrod son dindmicos e invaluables.

EAN: 9781607385080 | RUSTICA | 288 PP

POR QUE LOS CLIENTES NOS DEJAN

Y cémo hacer que regresen
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Recientemente, Forbes dijo de Por qué los clientes nos dejan: “;Es uno de los 7
libros de negocios que los empresarios deben leer!”.

Desde inspeccionar en exceso y restringir el acceso a “personas reales”, hasta
enviar a sus valiosos clientes al correo de voz, exigirles una compra para usar
su bafo y simplemente decir “no” con demasiada frecuencia, las empresas de
hoy estdn creando politicas que dejan a sus clientes frustrados, jy los clientes
frustrados no se quedan!

Descubre las 24 razones por las que tu clientela te cambia por tus competidores
y cémo recuperarla. En Por qué los clientes nos dejan, este popular orador de
marketing y de experiencia en el cliente presenta argumentos convincentes
como diferenciadores financiables en una era de amplias opciones de mercado.

EAN: 9781607385752 | RUSTICA | 216 PP



LAS TRES

DESTACADOS 27

DR. CAMILO CRUZ

PROMESAS

Una guia para superar la crisis y descubrir la mejor versién de ti mismo

A lo largo de su vida, el ser humano hace cientos de promesas. La mayoria
de ellas, sobre cambios que jura hacer, conductas que planea adoptar o con
respecto a acciones que pretende realizar. Y aunque muchas de ellas no pasan
de ser declaraciones bienintencionadas que no logran los cambios a los cuales
cada quien se ha comprometido, es innegable que ciertas promesas si cambian
por completo el curso de la vida. El diccionario define la palabra promesa
como: un acto que expresa la voluntad de hacer algo especifico; un juramento
deliberado, basado en la intencién de cumplir lo prometido. No es cuestién
de “lo intentaré”, “voy a tratar”, “haré lo mejor que pueda”. {No! Una promesa
es: “Lo haré”. En esta obra, el Dr. Camilo Cruz, autor de La Vaca, La Ley de la
Atraccion y otros bestsellers internacionales, le habla al lector acerca de tres de
estas promesas que le ayudardn a descubrir y eliminar los peores enemigos de su
éxito y su felicidad, reconectidndolo con su esencia y propésito de vida.

EAN: 9781607386612 | RUSTICA | 192 PP

LA VIDA ES UNA

5 cambios simples que te llevardn a

Con frecuencia, medimos la vida mediante ciertos eventos anuales:
cumpleanos, aniversarios, el afio escolar que estemos cursando o las resoluciones
de Afio Nuevo que hayamos hecho. Cada afo, tenemos, al menos, 365
oportunidades para elegir uno de estos dos estilos de vida: una vida con sabor a
jugo de limén o una vida con sabor a limonada.

Una vida con sabor a limén significa que te conformaste con no explotar al
mdximo todo tu potencial. Es aceptar tu vida tal como es, basada en excusas y en
reclamar derechos sin cumplir deberes dando la impresién de estar trabajando
en pos de tus metas cuando en realidad estds fingiendo hacerlo sin mucho
esfuerzo. La vida con sabor a limonada consiste en vivir de acuerdo a tus propios
términos, con propésito y posibilidades; y de eso precisamente trata este libro.
Habla de cémo dejar de vivir pasivamente, con ese amargo sabor a limén, para
comenzar a liderar tu vida activamente, de tal modo que te sepa a limonada.

EAN: 9781607386643 | RUSTICA | 280 PP
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METAS, SUENOS Y PLANIFICACION

PIENSA
POSITIVO,
ACTUA
POSITIVO

RAFAEL AYALA

a prueba

de fracasos

stselles Doy

ARNOLI I)I{}\ M.D.y H\I\I{‘r lt)\ PH.D.

TALLER DEL EXITO

TALLER DEL EXITO

Rafael Ayala Arnold Fox. M.D y Barry Fox.PH.D
Vivir sin temor a caer Piensa positivo, actua positivo
EAN: 9781607381518 EAN: 9781607384311

240 PP 240 PP

wwon - ORISON S. MARDEN

SIEMPRE

Dr. Camilo Cruz Orison S. Marden
El Factor X Siempre hacia adelante
EAN: 9781607380245 EAN: 978160738578

232 PP 336 PP



e ECh H05

EMPRENDEDORA

3 Dale Carnegie, leg,
Dr. Camilo Cruz

TALLER DEL EXITO

Dale Carnegie, Napoleon Hill,
Dr. Camilo Cruz

Los secretos de la mente
emprendedora

EAN: 9781607384472

168 PP

RALPH W,

EMERSO

M,
hY
\J

TALLER DEL EXITO

Ralph W. Emerson
Confianza en uno mismo
EAN: 9781607385790

192 PP

METAS, SUENOS Y PLANIFICACION

DR. CAMILD CRUZ

Autor de los bestsellers La

Dr. Camilo Cruz
Arquitectura del éxito
EAN: 9781607380542
192 PP

Orison Swett Marden

El poder de creer en uno mismo
EAN: 9781607380474

192 PP

29



30 METAS, SUENOS Y PLANIFICACION

DR CAM]LO CRUZ

s La vacat y Lo Ley de la

TALLER DEL EXITO

Dr. Camilo Cruz

Siete pasos para convertir
tus sueios en realidad
EAN: 9781607381785

192 PP

Dr. Camilo Cruz
Richard Cruz

la
Vaca

generacion libre de
excusas y limitaciones

TALLER DEL EXITO

Dr. Camilo Cruz

La vaca para jovenes
EAN: 9781607380344
216 PP

AUTORA DE Al ralitude

COMO AFRONTAR LOS

CAMBIOS

M.J Ryan

Coémo afrontar los
cambios inesperados
EAN: 9781607383390
288 PP

wwoi - ORISON S. MARDEN

SIEMPRE

TALLER DEL EXITO

Zig Ziglar

Alcance su maximo
desempeno

EAN: 9781607383208
288 PP



METAS, SUENOS Y PLANIFICACION

BESTSELLER DEL WALT STREET JOURNAL
Terry .

; Como logro

hacer
todo lo
que debo
hacer?

TALLER DEL EXITO

Terry Gogna

¢ Coémo logro hacer
todo lo que debo hacer?
EAN: 9781607380627
192 PP

~ PIENSA

= A
LARGO
PLAZO

EN UN MUNDO A
CORTO PLAZO

TALLER DEL EXITO

Dorie Clark

Piensa a largo plazo en un
mundo a corto plazo

EAN: 9781607386636

264 PP

DIEZ FRASES
PODEROSAS
_PARA
PERSONAS
POSITIVAS

(7

RICHD

HC oS

Rich Devos

Diez frases poderosas para
personas positivas

EAN: 9781607380580

168 PP

31



INSPIRACION

LAS OCHO
COLUMNAS
DE LA
PROSPERIDAD

James Allen

Las ocho columnas
de la prosperidad
EAN: 9781607383192
168 PP

Una vida*
emprendedora

TALLER DEL EXITO

Jay Van Andel

Una vida emprendedora
EAN: 9781607380658
240 PP

™
ACRES M l 7
DIAMANTES

El éxito y la riqueza
pueden estar mds cerca
de lo que te imaginas

Rusell H. Conwell
Acres de diamantes
EAN: 9781607381891
168 PP

AUTOB*I‘OGR"AHA DE
UN HOMBRE FELIZ
L

) H-! ORIA DE UNA VIDA BASADA |
s ["RINCIFIOS DE Exl‘ro o, B

Benjamin Franklin
Autobiografia de un hombre feliz
EAN: 9781607382201
168 PP



Napoleon Hill

UN ANO PARA
CAMBIAR EL

52 CLAVES PARA RETOMAR TUS
SUENOS Y CONSOLIDARLOS

TALLER DEL EXITO

Napoleon Hill

Un aino para cambiar el chip
EAN: 9781607381945

240 PP

-~ Wallace D. Wattles--

EL SECRETO
DE LA RIQUEZA
ILIMITADA

TALLER DEL EXITO

Wallace D. Wattles

El secreto de la riqueza ilimitada
EAN: 9781607381297

144 PP

INSPIRACION

2QUE haRia$
Si SUPieras que
~ fallar?

INSFORMAR EL MIEDO EN VALOR

Nina Lezowits y Mary Beth Sammons
¢Que harias si supieras

que no puedes fallar?

EAN: 9781607383840

264 PP

DR. CAMILO CRUZ

NUNCA

TE DESRER®R

>4 ’
Historias de gente real

resultados extraor

Dr. Camilo Cruz

Nunca te des por vencido
EAN: 9781607381587

164 PP

33



34 INSPIRACION

NAPOLEON HILL

MICHAEL J. RITT, JR.

LAS CLAVES DEL
PENSAMIENTO

POSITIVO

Diez pasos para conseguir
mas salud, abundancia y éxito

Nuwca pares de crecer

Dan Sullivan | Catherine Nomura Orison S. Marden
Quién te dijo que no podias Las claves del pensamiento
EAN: 9781607384878 positivo
192 PP EAN: 9781607380481
192 PP

on més de 5 millones de copias vendidas

WALLACE D. WATTLES

La trilogia
del,

7/

La ciencia de ser grandioso,
estar bien y hacerse rico

ES UNA DECISION

L éﬁ,‘é :
- Como ser feliz con lo que tienes mientras ]
i persigues lo que deseas i
TALLER DEL EXITO TALLER DEL EXITO ‘j
Wallace D. Wattles Orison S. Marden
La trilogia del éxito Ser feliz es una decision
EAN: 9781607385622 EAN: 9781607383713

264 PP 144 PP



i s a ko
mas dice b intuicidn, Demenos o mises una lectura abligada

—Daniel H. Pink, autor de Bestseller de The New York Times

DE
MENOS
A MAS

CONVIERTE LAS DESVENTAJAS
EN PUNTOS A TU FAVOR

LAURA HUANG

TALLER DEL EXITO

Laura Huang

De menos a mas
EAN: 9781607386025
288PP

dos -ml]one :
=imrh“ 4

TALLER DEL EXITO

Dr. Camilo Cruz

La ley de la atraccion
EAN: 9789580100881
216 PP

INSPIRACION

ORISON MARDEN_

LA
PROSPERIDAD

ESUNA,  gom
DECISION.. €2

Y 10 escoges el camino

TALLER DEL EXITO

Orison Marden

La prosperidad es una decision...
y ti escoges el camino

EAN: 9781607384410

240 PP

iHazlo...
asi sea
con
miedo!

Encuentra la

valentia para
derrotar el
temory la
adversidad

Ridlh G owkw

Autora bestseller de The New York Times

TALLER DEL EXITO

Ruth Soukup

jHazlo... asi sea con miedo!
EAN: 9781607385868

310 PP
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36

DESARROLLO PERSONAL 'Y PROFESIONAL

1)

LEYES QUE

DETERMINAN
LOS RESULTADOS

EN LA VIDA

BRETT HARWARD

TALLER DEL EXITO

Brett Harward

Las 5 leyes que determinan
los resultados en tu vida
EAN: 9781607384175

264 PP

i i Fay 2 T
\utora bestseller de asfienglon £os,

;REINVENTATE!

Define tu marca personal
imagina tu futuro
¥ empieza

DORIE CLARK

Su obra Stand Out fie seleccionada por Forbes
como o de los mejores libros de negocios del aiio

Dorie Clark
jReinvéntate!

EAN: 9781607385073
216 PP

DECIDE
SER FELIZ

PROLOGO DEL OR. CAMILD CRUZ
7
y

Diana Alvarez

Sacale el jugo a la vida
EAN: 9781607384922
216 PP

Un sistema revolucionario para obtener
mds resultados en cada drea de tu vida

TALLER DEL EXITO

Brian Tracy

Controla tu tiempo
controla tu vida
EAN: 9781607385288
204 PP



Pat Mesiti

Pat Mesiti

Actitudes y altitudes
EAN: 9781607380405
192 PP

RAFAEL AYAI.A

Autor del libra Sanando las heridas del alma

CAMBIA TUS HABITOS,
CAMBIA TU VIDA

?F‘“ TALLER/DEL EXITO
e k

Rafael Ayala

Cambia tus habitos, cambia tu vida
EAN: 9781607382591

240 PP

DESARROLLO PERSONAL'Y PROFESIONAL

Dr-John 1zz0

Marca la
diferencia

Identifica
¢l problema,
fija tu posicion,
actia basado en ella
y cambia ¢l
estado de

las cosas

Dr. John Izzo

Marca la diferencia
EAN: 9781607381532
168 PP

on ey AT L o

RON BALL

TALLER DEL EXITO

Ron Ball

Elige ser grande
EAN: 9781607383819
168 PP

37



38 DESARROLLO PERSONAL Y PROFESIONAL

INTELIGENCIA
FINANCIERA

Kombrade per fa Revista INC, coms uso de lus
10 gerentes mis impartantes del mundo

TALLER DEL EXITO

John Hope Bryant
Inteligencia financiera
EAN: 9781607384809
168 PP

James Allen

Como piensa el ser humano,
asi es su vida

EAN: 9781607381884

144 PP

“Crev en darle cridie & quien crédito maece. Gean paste de mi dxita
5 debe @ aplicas bos priscipios easbleddos en Bl Maps Maciro®

—Napoledn Hill

- “MAPA

24 LECCIONES PARA
ALCANZAR EL EXITO
L Y LA PROSPERIDAD

Charles F. Haanel

El mapa maestro
EAN: 9781607384182
280 PP

TOM Y ARIANA SYLVESTER

CONSTRUCTORES
EESTILOS
%VIDA

Construye td negocio,
renuncia a td empleo y vive tu vida ideal

Prélogo por
Dan Miller,
autor bestseller

The New Yark
Times

Tom y Ariana Sylvester
Constructores de estilos de vida
EAN: 9781607381792

352 PP



DESARROLLO PERSONAL'Y PROFESIONAL

Dr. Camilo Cruz

PROLOGO DE BRIAN TRACY

N LUM{I.-I;ROE;I;M&R
TU MENTE PARA

™ &

Cémo las mejores organizaciones L
obtienen lo mejor de los mejores ‘
L]

WILLIE JOLLEY

= mdermacionaies:
2 Reetes™ y s e st cesenicr D iy

Auter bestseiler con mis de 2 millones de copias vendidas

TALLER DEL EXITO

Willie Jolley Dr. Camilo Cruz
Actitud de excelencia Los genios no nacen...
EAN: 9781607380382 iSe hacen!

192 PP EAN: 9781607381792

224 PP

KEN COLEMAN

PROLC OR DAVE RAMSEY jAprende a impactar a tu audiencia despertanda
sn curiosidad y logrando que quienes
e escuchan o te leen quicran saber mis de il

L]

Ken Coleman Florence Littauer y Marita Littauer
El principio de proximidad Comunicacion Plus

EAN: 9781607385899 EAN: 9781607385325

192 PP 264 PP

39



40 LIDERAZGO Y TRABAJO EN EQUIPO

JOHN C. MAXWELL

Auftor N1
0 ventas de
The New York Times
con mis de f
16 millones de
copias y
s vendidas 8

LA REGLA DE ORD PARA TRIUKFAR EN LOS N

TALLER DEL EXITO

John C. Maxwell
Lidere con Etica
EAN: 9781607386179
180 PP

LIDERES POR
NATURALEZA

Siete claves para despertar
tu lider interior

3
s i o

MAURICIO
CASTILLO SANCHEZ

Prélogo de Jose Bobadilla

TALLER DEL EXITO

Mauricio Castillo Sanchez
Lideres por naturaleza
EAN: 9781607384229
168 PP

ALAN WEISS

EL EFECTO

»ak

TALLER DEL EXITO

Alan Weiss

El efecto Maverick
EAN: 9789580100713
168 PP

EQUIPOS
DE ALTO
RENDIMIENTO

JV. Venable

Equipos de alto rendimiento
EAN: 9781607384328

216 PP



BESTSELLER DEL NEW YORK TIMES

APRENDE A INFLUIR,
ATRAER Y SACAR LO MEJOR
DE LAS DEMAS PERSONAS

IMFLUSHCER

Dr. Tim Irwin

TALLER DEL EXITO

Dr. Tim lrwin

Sé un influencer
EAN: 9781607385066
240 PP

OLIDER

REGLAS PARA EJ[RIZER
UN LIDERAZGO
JI[I PRESENCIAL
CEIH RESULTADDS

EXCEPCIONALES

DISTANCIA

KEVIN EIKENBERRY
WAYNE TURMEL

TALLER DEL EXITO

Kevin Eikenberry | Wayne Turmel
Lider a distancia

EAN: 9781607386520

276 PP

LIDERAZGO Y TRABAJO EN EQUIPO 41

DEREK LIPOW

TALLER DEL EXITO

Derek Lidow
Construyendo sobre
cimientos fuertes
EAN: 9781607385240
280 PP

MARC EFFRON

PASOS PARA ALCANZAR
MAXIMO

RENDIMIENTO

Concéntrate en
lo que puedes cambiar
(e ignora el resto)

Marc Effron

8 pasos para alcanzar
maximo rendimiento
EAN: 9781607385196
264 PP



42 LIDERAZGO Y TRABAJO EN EQUIPO

COMO LOGRAR
QUE LA GENTE
ESTE DE ...

TED ya tiene PARA LIDERAR A —

SU LADQ === ol il jt

P LIDERATE A
Seotigls Erconir 1 TI MISHO
a atcanzar sus metas

‘IjEIDI GRANT

STEDMAN GRAHAM

TALLER DEL EXITO

Heidi Grant Stedman Graham
Como lograr que la gente Autoliderazgo

esté de tu lado EAN: 9781607386179
EAN: 9781607385882 288 PP

192 PP

LIDER
B DEL —
SIGLO 21

MARY CHRISTENSEN

TALLER DEL EXITO

Mary Christensen

El lider del siglo 21
EAN: 9781607384151
288 PP



Capitalismo
solidario

Gente ayudando a otra gente
a ayudarse a si misma

EDICION ACTUALIZADA

Rich Devos

Cofundador de Amway Corp.

TALLER DEL EXITO

Rich deVos
Capitalismo solidario
EAN: 9781607385271
304 PP

Millonario
..7Minutos

Un plan diario para
cambiar su mentalidad
y volverse millonario

Tony Neumeyer

AL DIA

TALLER DEL EXITO

Tony Neumeyer
Millonario de 7 minutos
EAN: 9781607384083
240 PP

ATRAIGA Y
CULTIVE RIQUEZAS
ENTAN S0LO
7MIKUTOS

EMPRENDIMIENTO

Mas de un millon de copias vendidas

DR. TOM BARRETT
ATREVETE A

SONAR

Y TRABAJA PARA

libertad financiera
en el Network Marketing
'y aprende a administrar

TALLER DEL EXITO

Dr. Tom Barret

Atrévete a sonar y trabaja para ganar
EAN: 9781607381082

144 PP

Como y por qué
construir una

VIDA
SIN
JEFE

it

Sin jefe desde los
22 aiios de edad -

Alejandro lllera

Coémo y por qué construir
una vida sin jefe

EAN: 9781607385233

192 PP

43



44  EMPRENDIMIENTO

Dr. Camilo Cruz Rich DeVos

Autor del bestseller La vace

7@I‘I’OI“€S

financieros l CT‘QQ(O.’

que cometen 9 valores que te acercan
los empresarios a la grandeza
del multinivel y
venta directa

,%‘

Charles Paul Conn

Dr. Camilo Cruz Rich DeVos

7 errores financieros que jCréelo!

cometen los empresarios del EAN: 9781607381150
multinivel y venta directa 144 PP

EAN: 9781607381396

144 PP

——La idea de——

AMWAY

: SECRETOS INSPIRADORES DEL
EXITO DE UNA DE LAS EMPRESAS
MAS EXITOSAS DEL MUNDO

AUTOR Y CONFERENCISTA GALAR

— — oo — —

TALLER DEL EXITO

Ron Ball

La idea de Amway
EAN: 9781607383642
144 PP



Dr. Camilo Cruz

10 pasos
ineludibles
para
triunfar
en el
Multinivel

TALLER DEL EXITO

Dr. Camilo Cruz

10 Pasos para triunfar en
el multinivel

EAN: 9781607383369

168 PP

T

Ann Marie Sabath

Millonario en una sola generacion
EAN: 9781607385264

288 PP

EMPRENDIMIENTO

(S

Sencillamente '

Rich

Lecciones de vida del cofundador de Amway

TALLER DEL EXITO

Rich DeVos
Sencillamente Rich
EAN: 9781607383383
288 PP

Cémo tener
éxito con integridad
tanta en las negacios

como en la vida

Como ser como

Pat Williams y Jim Denney
Cémo ser como Rich DeVos
EAN: 9781607381068

240 PP

45



46 EMPRENDIMIENTO

ALAN LOY MCGINNIS

DESCUBRIENDO
EMPRENDEDORES

Como triunfar
ayudando a otros
a crecer v

c‘- '
U

’
v

.
L)

TALLER DEL EXITO

Alan Loy McGinnis
Descubriendo emprendedores
EAN: 9781607384069

216 PP

JOEL COMM

AUTOR BESTSELLER DEL NEW YOR A

+ JOHN RAMPTON

HUTO
EMPLEADC

50 seiales que hacen especiales a los
emprendedores del resto de las personas

TALLER DEL EXITO

Joel Comm y John Rampton
Autoempleado

EAN: 9781607384618

264 PP

. Noseas _
ese fulano

del Network
Marketing

2| errores comunes que
los profesionales del
mercadeo en red
cometen y como evitarlos

‘hu

ADAM Y N CHE

-R DEL

Adam y Michelle Carey

No seas ese fulano del Network
Marketing

EAN: 9781607384410

240 PP



NEGOCIOS, VENTAS Y COMUNICACION

I % ggETM%gY {ATREVETE

A RECHAZARME!

m “NO" en el comienzo del “SI”

-
GUIA PRACTICA P'm(}l.’f-‘. TU ¥ TU PAREJA

TENGAN EXITO EN LOS NEGOCIOS

JEAN R. CHARLES

TALLER DEL EXITO

Jean R. Charles Alice Wheaton

jJuntos podemos! jAtrévete a rechazarme!
EAN: 9781607384212 EAN: 9781607383727
216 PP 216 PP

CALAxCRUZ
VE N TA_ Las dos caras de

emocional LA COMUNICACIGN

Cédmo crear una conexion real

v humana con sus clientes

Shari Levitin

ISMAEL CALA [TAMILO CRUZ
TALLER DEL EXITO TALLER DEL EXITO
]
Shari Levitin Ismael Cala y Dr. Camilo Cruz
Venta emocional Las dos caras de la
EAN: 9781607384564 comunicacion
280 PP EAN: 9781607383635

216 PP

47



48 NEGOCIOS, VENTAS Y COMUNICACION

Cnmo anar amigos
e influir sobre las personas

EL ARTE DE
HABLAR EN

PUBLICO

4P ®

. TALLER DEL EXITO

Dale Carnegie

El arte de hablar en publico
EAN: 9781607384267

288 PP

GILL HASSON

Coémo tratar con
personas dificiles
y problemdticas

TALLER DEL EXITO

Gill Hasson

Coémo tratar con personas
dificiles y problematicas
EAN: 9781607384106

216 PP

10%

que mas gana

de los venc

Alice Wheaton

TALLER DEL EXITO

Alice Wheaton

El 10% que mas gana
EAN: 9789580100850
264 PP

Dr. Camilo Cruz

r
Como
comumcarnos
en publico

con poder,
entusiasmo
y efectividad

Dr. Camilo Cruz

Cémo comunicarnos

en publico con poder,
entusiasmo y efectividad
EAN: 9781931059893

168 PP



Bestseller de The New York Times

L1G ZIGLAR

CON KEVIN HARRINGTON

SECRETOS
PARA
ECERRAR

EASVENTA

600.000

Zig Ziglar

Secretos para cerrar la venta
EAN: 978-160-73-8578-3

336 PP

trato personal
negoclos

20

reglas

basicas de
buenos modales,
cortesia y educacion
para triunfar en

los negocios

Dr. Camilo Cruz

TALLER DL EXITO

Dr. Camilo Cruz
Habilidades para el trato
personal en los negocios
EAN: 9781931059541

154 PP

NEGOCIOS, VENTAS Y COMUNICACION

iTwav
el

COMO GENERAR CURIOSIDAD
EN LOS DEMAS Y LOGRAR QUE ACTUEN

Sam Horn

¢ Tengo tu atencion?
EAN: 9781607384113
240 PP

PRI]SPECT[IS

Estrategias poderosas para encontrar
los mejores prospectos y motivar

un cambio instantineo en tus ventas

MARK HUNTER

INTRODUCCION DE MIKE WEISBERG
PROLOGO DE JEB BLOUNT

TALLER DEL EXITO

Mark Hunter

Prospectos de alta calidad
EAN: 9781607385387

288 PP

49



50 COLECCIONES CAMILO CRUZ Y VENTAS

P l.'oulwui(:n .’/"‘ 2
Exito y Motivacién

Dr. Camilo Cruz

== (.iulcr;cil':ll ?,-_—
Exito y Motivacion

Dr. Camilo Cruz

COMO COMUNICARNOS EN
PUBLICO CON PODER
ENTUSIASMO Y EFECTIVIDAD

TALLER DEL EXITO

‘_“-L l.,‘ulcwi(:u .”-“-
Exito y Motivacién

Dr. Camilo Cruz

HABILIDADES PARA
EL TRATO PERSONAL
EN LOS NEGOCIOS

TALLER DEL EXITO

== (.iulcr;cil':ll ?,-_—
Exito y Motivacién

Dr. Camilo Cruz

=2 Guleccign o
Exito y Motivacién

Dr. Camilo Cruz

EL PODER DE LA
PERSISTENCIA

o= Coleceidon e
Exito y Motivacion

Dr. Camilo Cruz

LA PARABOLA p:L
TRIUNFADOR

=D Coleesion e

Exito y Motivacién
Dr. Camilo Cruz

PIENSE COMO UN
MILLONARIO

== (.iulcr;cil':ll ?,-_—
Exito y Motivacién

Dr. Camilo Cruz

SIETE PASOS PARA
CONVERTIR TUS
SUENOS EN REALIDAD

-TALLER DEL EXITO

‘_“-L l.,‘ulcwi(:u .”-“-
Exito y Motivacién

Dr. Camilo Cruz

LA MOTIVACION
A ACCION

DE
AL

TALLER DEL %



Jévenes

Triwnfadores

¢

Tu puedes
Si crees
que puedes.

Orison Marden

TALLER DEL EXITO

_Jbévenes
Triunfadores

iGenios!
& Como programar tu
mente para lriunfar en
los estudios y en la vida

Dr Cumllo Cruz

TALLER DEL EXITO

COLECCION JOVENES TRIUNFADORES 51

Jbvenes
Triunfadores

Como lograr
resultados

de forma
rapida y
-snmlla

Dr. Camilo Cruz

TALLER DEL EXITO

_)ovewes

Triwnfadores

Nunca te des
por vencido: jNunca!
INuncallNugpa'

/ ¥

Dr. Camilo Cruz

TALLER DEL EXITO

_Jbvenes
T?Luwfadores

Accion: Ia clave
para convertir todo
suefo eq reahdad

Dr. Camilo Cruz

TALLER DEL EXITO

/ pasos para
lograr toda meta
que te propongas

 Dr. Camilo Cruz





